


Syftet med denna kravguide

ar att utgoéra underlag for hur du som kund kan resonera infor din upphandling dar du inte sjalv
&ger hardvaran utan dér den finansieras via manadsbetalning.

Upphandling som medger finansiering av it-inkop

Funderar du pa att finansiera din hardvara ar det bra att 6ppna upp den mojligheten i ditt avtal
redan fran borjan. Sarskilt viktigt ar detta om du ar en offentlig kund som omfattas av lagen om
offentlig upphandling d& det kan innebéra en vasentlig féréandring att inkludera finansiering i ett
avtal som inte innehaller finansieringsmajligheter fran borjan.

Om du planerar att anvanda Kammarkollegiet eller Addas it-ramavtal och behdver stdd i vad som
galler kring finansiering foreslar vi att du kontaktar respektive inkdpscentral och/eller aktuella
ramavtalsleverantérer. Detta da forutsattningarna for finansiering &r olika mellan ramavtalen och
kan skilja sig at éver tid.

Den har guiden ar en rekommendation som baseras pa Ateas kunskap om it-branschen.
Vid offentlig upphandling behdver upphandlande verksamheter sjalva sékerstalla att de
krav som stalls ar forenliga med upphandlingslagstiftningen och eventuella
ramavtalsvillkor.

Typer av finansiering

Hyresavtal

Vid hyra av hardvara &r det leverantérens finansiella partner som koper och hyr ut utrustningen till dig
som kund i form av en manadskostnad. Ett separat hyresavtal tecknas med leverantorens finansiella
partner och fakturering sker via partnern eller genom c/o-fakturering via leverantéren.

Vid avtalets slut kan kunden returnera eller kdpa ut utrustningen eller forlanga hyresavtalet.

Vid avtalets slut kan kunden returnera, kopa ut eller forlanga hyresavtalet.

Krav i upphandling M3ste tillata ett separat hyresavtal med leverantérens finansiella partner.

Nyttjanderattsavtal

Vid nyttjanderatt av hardvara ar det fortfarande leverantérens finansiella partner som finansierar, dvs
koper och ager utrustningen. Daremot tecknar kunden inte ett separat avtal med den finansiella
partnern utan det ar leverantéren som hanterar finansieringen med tredje part. Nyttjanderatten
regleras direkt med leverantéren och fakturering sker via leverantoren.

Avtalsvillkoren liknar hyresavtal, men ingar som en bilaga till avtalet mellan kund och leverantor.

Vid avtalets slut kan kunden returnera eller képa ut utrustningen eller férlanga nyttjandet.
Vid avtalets slut kan kunden returnera, kdpa ut eller férlanga nyttjandet.

Krav i upphandling Leverantéren maste kunna inkludera nyttjanderattsvillkor fran den finansiella
partnern.
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Hyresavtal

Hyresavtalet &r den vanligaste avtalsformen som anvands for att
adstadkomma méanadsbetalning av hardvara. Vid ett hyresavtal har
leverantdren alltid en finansiell partner med i bakgrunden for att
adstadkomma finansieringen. Den finansiella partnern képer
utrustningen av leverantoren och hyri sin tur ut den till er som
kund. Den finansiella partnern ar ockséa vanligtvis den fakturerande
parten satillvida inte s.k. ¢/o fakturering anvands. Vid c/o
fakturering gar fakturan frén finansiella partnern via leverantéren till
kunden.

De flesta kunder vi arbetar med 6nskar s.k. finansieringsramavtal.
Dessa avtal har en pa férhand beviljad kredit som avrop kan goéras
fran dver tid. Dock finns inget tvang pa att anvanda krediten.
Fordelen med dessa finansieringsramavtal ar att de ger er som
kund en flexibilitet och tillganglighet att alltid kunna avropa
utrustning da behovet uppstar. | vissa fall gor vi ocksa hyresavtal
baserat pa en specifik utrustning till ett pa férhand bestamt belopp.

Vid avtalstidens slut har ni tre val gallande utrustningen: returnera
den, kdépa ut den eller forlangningshyra den. Vi rekommenderar att
berakningen for forlangningshyra samt for utkdp stipuleras i
ramavtalet. For férlangningshyra en procentsats av ursprunglig
manadskostnad och for utkdp en maxprocent av utrustningens
ursprungliga varde. Vid utkdp ar det vanligt att man som kund vill
ha ratten att anvisa en kdpare, ofta en tilltrddande ny leverantor.

Standardfdérfarande med tydliga
och branschgemensamma villkor
Alla aktorer arbetar pa samma satt.

Likvardiga forutsattningar
Alla aktorer har samma mojligheter att delta och
konkurrera.

Trygghet och transparens
Trygghet for kunden och optimal konkurrens i
upphandlingen.
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Vad kravs i upphandlingen?

Upphandlingen méste medge att ett separat hyresavtal med
tillnérande allmanna villkor tecknas mellan er som kund och
leverantorens finansiella partner. Upphandlingen maste ocksa
medge att leverantérens finansiella partner kan direktfakturera er
som kund.
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Nyttjanderatt

Nyttjanderatt ar en annan vanlig avtalsform for att astadkomma
manadsbetalning av hardvara. Vid ett nyttjanderattsavtal har
leverantdren oftast en finansiell partner (finansiar) med i
bakgrunden for att dstadkomma finansieringen. Faktureringen av
méanadskostnaden till er som kund skots av leverantéren. De
finansiella villkoren kopplat till nyttjanderatten motsvarar de
viktigaste fran ett hyresavtal men flyttas i stallet in som en separat
bilaga till leverantdrens leveransavtal. Se nedan i punktform vilka
delar som brukar finnas med.

De flesta kunder vi arbetar med 6nskar en kreditram som ger er en
beviljad kredit som ni avropar fran éver tid utan tvang pa att
anvanda krediten. Fordelen med en kreditram ar att den ger er som
kund en flexibilitet och tillganglighet att alltid kunna avropa
utrustning fran da behovet uppstar.

Vid avtalstidens slut har ni tre val gallande utrustningen: returnera
den, koépa ut den eller férlanga nyttjandeperioden. Vi
rekommenderar att berakningen for férlangningen samt for utkdp
stipuleras i avtalet. For en férlangning av nyttjandeperioden en
procentsats av ursprunglig manadskostnad och for utkép en
maxprocent av utrustningens ursprungliga varde.

Utmaningar

Upphandling via nyttjanderatt kan leda till stora
variationer av svarstyper fran leverantérer da allméan
branschstandard saknas.

Ovan riskerar leda till ett sdmre upphandlingsresultat
eftersom anbuden inte blir jamférbara sinsemellan.

Kraver hogre kompetens hos kund kring lampliga
villkor att stall

Vad kravs i upphandlingen?

Ramavtalsleverantéren maste kunna inkludera nyttjanderattsvillkor
frdn bakomliggande finansiella partnern, allra helst i en separat
bilaga.
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Ratt till Overlatelse av betalstrom, eventuell 6verlatelse befriar inte
Leverantéren fran dess forpliktelse mot kunden

R,
Leveransbekraftelse som styrker att vara har levererats

Uppsagningsratt for kunden i det fall Ramavtalsleverantéren inte
levererar enligt avtal

Eventuell dverldtelse befriar inte Ramavtalsleverantoren frén dess
forpliktelse mot kunden

Vad som hénder vid eventuellt obestand hos leverantdren

Vad hander vid dverlatelse av leverantors verksamhet

Vad hander om avtalet avslutas i fortid

Vad hander vid omorganisering av kundens verksamhet ;
o T & ¥

Hur, var och av vem utrustningen far nyttjas etc.

Ratten for leverantor att inspektera utrustningen

Vad som hander vid nyttjanderattsperiodens slut

Ratten att dokumentera i syfte att folja gangse regler avseende
penningtvatt och kann din kund



Finansiella partnern

Finansiella partnerns roll som finansiar vid hyresavtal eller
nyttjanderattsavtal ar att dstadkomma en manadsavgift av den
hardvara som ni valt att upphandla. Detta via en
annuitetsberdkning med en fast eller rorlig ranta i botten. Med
hjalp av annuitetsberdkningen kan en fast manadsavgift
astadkommas vilket oftast efterfragas av vara kunder.
Avtalstiderna kan variera mellan 12-60 manader.

Den finansiella partnern &r en neutral affarsbank eller en
leverantorsagd bank. Oavsett vilken typ av bank lyder den
under Finansinspektionens regler.

Kredit

Finansiella partnern genomfor alltid en kreditkontroll av er som
kund infor ingdende av ett avtal. Finansiella partnern tittar pa den
aktuella summan av vardet pa utrustningen ni 6nskar att finansiera
och er ekonomiska estimerade férmaga att dterbetala detta belopp
Over tid.

Leveransgodkannande

En finansiell partner kommer alltid att krdva att ni som kund
leveransgodkanner den utrustning som leverantoren levererat till er
innan hyres,- nyttjanderattsperioden startar och faktureringen
pabdrjas. Leveransgodkannandet fungerar som en bekraftelse pa
att ni som kund har mottagit och accepterat utrustningen och
medger leverantorens ratt att fakturering kan paborjas.

Sadkerheti utrustningen

Under avtalstiden 8ger den finansiella partnern utrustningen och
kraver att den anvands inom ramen for vid var tids géllande lagar
och regler samt att de har ratt att inspektera utrustningen. Vidare
sa ager ni som kund ej heller ratt att sélja, beldna eller pantsatta

utrustningen.

Vite, kvittning och

innehallande av betalning

Den finansiella partnern accepterar ¢j att ni som kund

haller inne betalningen eller gor avdrag for vite mot
manadsavgiften som ror leveransgodkand hardvara. Viten,
kvittning och innehallande av betalning ar vanliga villkor i ett
leverantdrsavtal med en kund och skall regleras direkt mellan kund
och leverantor.
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Tank pa

Nedan samlar vi punkter som vi tycker ni bor tédnka pd infér en
upphandling utéver ovan ndmnd information.

Restvarde

Se avtalet som en helhet. Utvardera inte bara manadskostnaden
utan aven villkoren vid avtalsslut. Leverantéren baserar
restvardet pa utrustningens skick vid retur, och ett for hogt
restvarde kan leda till skadedebitering. Hitta en balans utifran
anvandare och nyttjandeperiod. Om ni vill kunna avsluta alla
delavtal samtidigt, trots olika leveranstider, maste avtalet tydligt
reglera hur aterstdende periodavgifter berdknas — normalt
aterstdende avgifter plus restvérde.

Uppsagningsratt

Det ar viktigt att kundens och leverantdrens ratt till en fortida
uppsagning star i balans. Vid en uppséagning maste det vara
tydligt vad som hander med hyrd utrustning. Det vanligaste ar
att alla manadsavgifter fram till uppsagningen skall betalas samt
att kunden dven betalar framtida manadsavgifter plus ev.
restvarde och behaller utrustningen i verksamheten.

Forsakring

All hyrd utrustning skall enligt finansiella partnerns hyresvillkor
forsékras. Detta kan goras genom av leverantor tillhandahallen
allriskforsakring eller om kunden valjer att pa egen hand férsékra
utrustningen.

Ranta och valuta

Hantera rante- och valutaférandringar ratt. Vid upphandling énskas
ofta en fast manadskostnad, men leverantdren kan inte kontrollera
rante- och valutautvecklingen. Darfér bér avtalet ge mojlighet att
justera manadskostnaden vid storre férandringar — annars tvingas
leverantdren lagga pa en riskpremie eller avsta fran att [Amna
anbud.

Ange ett tydligt startlage, t.ex. Stibor 90 dagar, 2025-01-01, 2,4732
%, och specificera hur korrigeringar far géras. Vanligt ar justering
vid forandringar 6ver +3 %, hogst en gang per halvar.

Vid avrop fran IT-ramavtal upphandlade av Adda eller
Kammarkollegiet finns redan etablerade villkor och vagledningar
som kan anvandas eller inspirera vid egna upphandlingar.

Kammarkollegiets ramavtal
Addas ramavtal
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https://www.avropa.se/ramavtal/
https://www.adda.se/upphandling-och-ramavtal/ramavtal-och-avtalskategorier/it-produkter-och-tjanster/

4

Ateas_kravgumle for

finansiering av hardvara



mailto:sales@ateafinance.se

	Bild 1
	Bild 2
	Bild 3
	Bild 4
	Bild 5
	Bild 6
	Bild 7
	Bild 8
	Bild 9



